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documents, Excel spreadsheets, and PowerPoint decks all have a consistent and professional look and 
feel across all Office documents. 
At a bit higher level, providing detailed analytical reports can entice additional reports can entice 
existing business clients to engage your firm for additional services and can cause potential business 
clients to consider your proposal more seriously than those provided by other firms.  Two outstanding 
resources for these analytics reports include ProfitCents and The Business Analyst.  Both of these web‐
based offerings provide detailed analytical reports more efficiently and effectively than such reports 
could be developed in spreadsheet models; report outputs are presentation‐quality and can be easily 
customized to meet specific firm criteria. 

SUMMARY 

Now is the time to increase, not decrease, your marketing efforts. As the economy regains its 
momentum, investments in effective marketing efforts will provide superior returns in both the short‐
run and long‐term. As you are ramping up your marketing efforts, be sure to consider how utilizing 
technology will make these efforts more efficient and more effective. 
 

Mr.  Stephens  is  a  shareholder  in  K2  Enterprises, where  he  develops  and  presents 
technology‐related  continuing  professional  education  programs  to  accounting  and 
finance  professionals  across  the  United  States.    You  may  reach  him  at 
tommy@k2e.com. 

 
 


